Od ponad 60 lat innowacyjna firma WITA projektuje i produkuje pompy
obiegowe najwyzszej jakosci. Specjalizujemy sie w produkcji pomp i armatury
oraz technice napedui mieszania. Najwyzsza jakos¢ i efektywnos¢ nowocz-
esnych technologii produkcji naszych wyrobdéw sprawiajg, ze jestesmy w stanie
zaoferowac naszym klientom

optymalne rozwiazania dla niemal kazdego obszaru zastosowan. Dzieki uki-
erunkowaniu na potrzeby klienta i skutecznej komunikacji w naszej nieustannie
rozwijajacej sie firmie wciaz pojawiaja sie

kreatywne i nowatorskie rozwigzania, ktére przekszatatcamy

w produkty wprowadzane na rynek. WITA® oznacza zatem nie tylko inicjaty
zatozyciela firmy, Wilhelma Taake, lecz réwniez Wartosci w biznesie, Innowacje,
Tworzenie zespotu i Autentycznosc.

Poszukujemy osoby na stanowisko:

Specjalista sprzedazy pomp Adelino

Opis stanowiska:

Osoba na tym stanowisku bedzie odpowiedzialna za:

® Sprzedaz na rynku polskim;

® Sprzedaz projektéw i rozwigzan;

® Utrzymywanie dobrych relacji z dealerami, instytutem projektowym, firmami
konsultingowymi i inzynieryjnymi oraz urzedami;

Pielegnowanie i rozwdj dtugotrwatej relacji z gtéwnym partnerem
biznesowym;

Rozwijanie sieci sprzedazy we wspoétpracy z dealerami i partnerami
biznesowymi;

Zapewnienie wsparcia sprzedazy dla dystrybutoréw/partneréw handlowych
z branzy przemystowej, a takze wsparcia dla projektow przemystowych

i uzytkownikéw koncowych z branzy przemystowej;

Poszukiwanie nowych mozliwosci i perspektyw generowania nowych leadéw
sprzedazowych/rozwijanie nowych pionéw sprzedazy;

Koordynacja lub uczestnictwo w seminariach, wystawach i innych
wydarzeniach promujacych sprzedaz, organizowanych przez i dla klientéw;
Prowadzenie bazy danych CRM dokumentujacej daty wizyt, uzgodnione
ustalenia, dane dotyczace klientdw, istotne liczby, oferty, wysokos¢ obrotéw
Inne zadania zlecone przez menadzera.

Wymagania:

® Wyksztatcenie wyzsze na kierunku inzynierskim, ukoriczone z tytutem
licencjata lub wyzszym;

3-5 lat doswiadczenia zawodowego w zakresie sprzetu wodnego lub
doradztwa albo sprzedazy w sektorze przemystowym, doswiadczenie w
pracy z pompami bedzie dodatkowym atutem;

Znajomos¢ aplikacji do inzynierii produkcji i modelu biznesowego/
znajomosc branzy technicznej;

® Doswiadczenie w sprzedazy projektéw, potwierdzone licznymi sukcesami;
® tatwosc przyswajania nowej wiedzy;

Biegta znajomos¢ jezyka anielskiego, znajomosc jezyka niemieckiego lub
chinskiego bedzie dodatkowym atutem;

Myslenie strategiczne z odpowiednim wywazeniem ztozonosci celow
biznesowych w perspektywie krétko- oraz srednio/dtugoterminowej;
Umiejetnosc pracy w zespole w potaczeniu ze zdolnoscig do samodzielnej
i zdalnej pracy w globalnym srodowisku;

Zdolnos¢ budowania trwatych relacji z klientami i zdolnosci negocjacyjne.

Oferujemy:

Stabilne zatrudnienie;

Jasne i przejrzyste metody wynagradzania;

Mozliwosci awansu;

Prace w szybko rozwijajacej sie firmie (bedacej czescia miedzynarodowego
holdingu);

Mozliwos¢ zdobycia cennego doswiadczenia w miedzynarodowej firmie o
standardzie europejskim;

Prace w mtodym i przyjaznym zespole

Prosimy o przestanie aplikacji wraz z listem motywacyjnym w formie
elektronicznej na adres:




